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Empresa Cat Coffee

Objetivo: Localizada na Vila Nova Conceição, em São Paulo. Buscamos oferecer um espaço aconchegante para amantes de gatos, amantes de café e leitores ativos que buscam um lugar de sossego para colocar as ideias no lugar, incentivando nossos clientes a adotarem e a leitura frequente. 
Missão: Trazer o maior conforto e variedade para nossos clientes. 
Visão: Expandir para outros horizontes, tomando lugar em cada canto do país. 
Valores: Respeito, carinho, diversidade, companheirismo, paciência, amor, disposição, agilidade, proatividade, perfeccionismo, atencioso, compromisso. 

Proposta de valor: Venda de comidas e bebidas para a hora do café, venda de livros, gatos para adoção e para entretenimento. 
Segmento de cliente: Pessoas de classe média que gostam de animais e que desejam um lugar para relaxar em qualquer horário do dia. 
Relacionamento com o cliente: Sempre colocando um preço justo em cima de cada produto, buscando incentivar a adoção de animais de rua. Canais de divulgação: Internet, panfletos, cartão de visita, os próprios clientes divulgando. 
Canais de venda: Loja Física e online. 
Atividades principais: Venda de livros, com a possibilidade de leitura no local, venda de bebidas (todos os tipos de café e variantes, chás, refrigerantes e agua), venda de salgados assados e fritos, venda de bolos e tortas, venda de lanches naturais ou em pão de forma, bebidas geladas (milkshake, frappuccino, etc), gatinhos para adoção e entretenimento. 
Recursos Principais: geladeiras, estufas, estantes para livros, pufes, livros, cadeiras, mesas, caixa registradora, prateleiras, estoque, utensílios para cozinha, funcionários, gatinhos, coleiras com rastreadores, ração para gatos, caixas para areia, cercas e areia para as necessidades. Funcionários (apenas para contagem): 2 para limpeza, 2 para caixa, 4 para atender na parte da cafeteria, 3 para preparo de pedidos da cafeteria, 1 para atender na parte da livraria, 2 seguranças. 
Parceiros Principais: Veterinário, livrarias, editoras, fornecedores alimentícios. 
Estrutura de custos: 
Folha de Pagamento: $20.000,00 
Aluguel: $2.000,00
Geladeira: $5.000,00
Estufa: $1.000,00
Utensílios para cozinha: $4.000,00
Pagamento de fornecedores (veterinários, alimentícios e editoras): $20.000,00
Móveis (cadeiras, pufes, mesas, etc): $5.000,00
Receitas: (fonte de receitas, pois não sei quanto vou vender ao longo do mês)
Livros, salgados, tortas e bolos, venda de bebidas como chás, cafés de todos os tipos e variantes, refrigerantes, água, bebidas geladas como milkshake, frappuccinos e etc. 


Sustentabilidade Socioambiental: Nossa empresa procura adotar gatinhos de rua, ou de abrigos sem espaço para fazer o processo de adoção com nossos clientes, incentivando-os que a compra de animais é errado, ajudando-os também com a parte emocional, afinal, um gatinho pode te fazer companhia, caso o cliente more sozinho. A responsabilidade ambiental da empresa é procurar reciclar nosso lixo de forma correta, separando por papel, plástico, metal, vidro e orgânico. Procuramos também responsabilidade ambiental em nossos fornecedores, já que eles são selecionados por ter essa responsabilidade com a natureza, no caso das editoras, usar um papel que não seja fruto de desmatamento.  
Sustentabilidade Econômica: Todos os meses, tiramos 10% para fundos de emergência, colocando essa quantia em uma poupança para gerar rendimento. Buscamos os melhores fornecedores, tanto com o âmbito socioambiental, como no âmbito econômico, visando um fornecedor de qualidade, perto de onde nos localizamos para ter menos despesas com frete. Com o que sobra do lucro final, planejamos um investimento para dentro da loja da melhor maneira possível, investindo em tecnologias, em mais espaços etc. 

Ética da empresa: 
· Ser responsável com o meio ambiente, não jogando lixo fora do lixo.
· Ser responsável em zelar com o patrimônio da empresa
· Não tratar os clientes com diferença
· Ser sigiloso com informações, tanto da empresa quanto de clientes
· Ser honesto
· Respeitar o pertence dos outros


PERSONA: 
Fabiana, 22 anos, mora em um apartamento num prédio bem barulhento no bairro Vila Nova Conceição em São Paulo, trabalha em um atacado na área de compras. Simples, educada e bem persuasiva, ela consegue os melhores preços com a melhor qualidade para o seu trabalho. Amorosa, sempre se preocupa com os animais de rua, já que, mesmo que more sozinha, tem cachorros na casa dos pais, e morreria caso algo acontecesse a eles. Uma nerd assumida, ama HQ’s e livros de ficção, daqueles bem fantasiosos, sabe? Adora se iludir com aqueles personagens. Seu gênero de ficção favorito? Romance, claro. Paciente, mas nervosa, ansiosa, tenta prever o futuro com realismo, embora seja um pouco pessimista e ama a independência que é morar sozinha. Sonha com um mundo onde não precise ver animais sofrerem frio e fome nas ruas, sonha com uma promoção no trabalho, embora ela seja muito boa no que faz. Sonha com sua casa própria, e com uma família bem estruturada, já que seus pais são o exemplo de casal feliz. Consumista de café e Starbucks, gosta sempre de experimentar coisas novas, embora goste das coisas com que já está acostumada. O que ela mais odeia? Animais sofrendo sem necessidade, ou pessoas abandonando animais. Embora ela tenha um ódio imensurável por esse tipo de pessoa, ela tenta se segurar. Também odeia quando amassam seus livros quando emprestados, quase perde a paciência que tem. Conheceu o Cat Coffee a algumas semanas, e reveza entre ir ao Cat Coffee para um café com os gatinhos e o Starbucks. Isso quando não vai no Cat Coffee apenas pelos gatinhos. Adora voluntariar e incentivar os clientes a adotarem cada gatinho, até porque, ela mesma já levou dois para casa, e os trás sempre ao Cat Coffee para brincar com os outros gatos. 


MODELOS DE GESTÃO ADERIDOS PELA CAT COFFEE:

O modelo de gestão escolhido para o perfil da nossa empresa foi o modelo Clássico, por querer que os funcionários melhorem sua produção e atendam a demanda de pedidos no café e na livraria, e por querer que os funcionários sejam criteriosos no preparo das comidas e bebidas. 
Também adotamos o Neoclássico para quem trabalha na livraria, junto com o café, já que precisamos de funcionários que tenham objetivo, que ajam com eficiência e eficácia, trabalhando pelo melhor do cliente, mas também, visando seu bem estar. 


Pontos Fracos X Ameaças:

Local não limpo com a vigilância sanitária: a vigilância sanitária pode vir a fechar meu estabelecimento por eu fazer comida em um local onde, mesmo que separado, por causa do cheiro. 
Solução: Procurar manter uma faxineira a postos para não deixar sujeira no chão. 
Equipe reduzida de começo com as pessoas entrando na loja para maltratar os animais: no começo até eu ter uma renda estável, eu não vou ter seguranças 24h para cuidar dos gatinhos, o que pode acarretar pessoas querendo entrar na loja para maltratá-los ou até roubar a loja. 
Solução: de começo, levar os gatinhos para a casa de algum funcionário, para evitar a tentação de pessoas querendo entrar na loja para maltratá-los e para eles não ficarem sozinhos. 

Pontos fracos X Oportunidades:

A concorrência ao meu lado podendo me mandar clientes e a falta de variedade de livros: a falta de variedades de livros pode acarretar que eu perca a oportunidade de conquistar o cliente do concorrente.
Solução: Procurar expandir com o tempo para trazer mais variedades de livros. 

Pontos Fortes X Ameaças:

Boa variedade de produtos e crise econômica: Por mais que a crise seja forte em nosso país, a empresa oferece uma boa variedade de produtos, alcançando qualquer cliente que se interesse por algum produto dentro da crise. 

Ponto forte X Oportunidades:

O Crescente abandono de animais e a legalização de adoção no local: Com a facilidade de estar em contato com o animal, aumenta a possibilidade de adoção. 
Pessoas que moram em apartamentos e o incentivo de adoção: com a facilidade de estar no local com o animal, o incentivo a adoção fica mais forte, fazendo nosso cliente influenciar quem está a sua volta. 
Boa decoração do local com a concorrência e os clientes: com a boa decoração do local, podemos atrair ainda mais clientes dos nossos concorrentes. 










ANALISE SWOT



Contas a pagar
Quais setores que sofrem impacto pelo contas a pagar? 
Todos os setores sofrem impacto com as contas a pagar, pois cada um deles depende da liberação de dinheiro que o contas a pagar tem que dar. Exemplos: 
• Compras: o setor de compras recebe informações dos outros setores e passa para o setor de contas a pagar, que autoriza em caso de disponibilidade de saldo. 
• Marketing: este setor fica responsável pela divulgação da empresa, por exemplo, certa forma de divulgação é muito cara e talvez as contas a pagar não tenha a disponibilidade financeira para liberar a quantia pedida. 
• Logística: o setor, para entregar o produto ou serviço para o cliente, necessita de um veículo próprio ou contratar uma empresa terceirizada para fazer a entrega ao cliente. 
• Recursos humanos: ele necessita de permissão do contas a pagar para dar treinamentos corretos aos funcionários, e quase sempre, não consegue os fundos desejados e acaba por desistindo. 
• Departamento pessoal: Pode ser afetado pela falta de dinheiro, levando a cortes de funcionários terceirizados ou não, considerados “desnecessários”. 
Qual é o fluxo de setor (contas a pagar)? 
Esse setor tem a tarefa de elaborar e fazer a previsão de fluxo de caixa, organizar e controlar registros, acompanhando as contas a pagar para não passar do vencimento. Caso o vencimento esteja perto, ele tenta fazer uma renegociação de prazos com o fornecedor. Mantem contato com o fornecedor para facilitar o processo de compra e até mesmo obter vantagens na negociação. Controla a disponibilidade financeira de caixa e banco. No geral, toma conta das obrigações da empresa.
	Balanço Patrimonial

	Ativo
	Passivo

	Caixa
	 R$     12.000,00 
	Fornecedores
	 R$     21.000,00 

	Bancos Conta Movimento
	 R$     52.647,00 
	Salários a Pagar
	 R$     47.600,00 

	Estoque de Mercadorias
	 R$     28.300,00 
	Férias a Pagar
	 R$                     -   

	Imóveis
	 R$                     -   
	Aluguel a Pagar
	 R$                     -   

	Máquinas e Equipamentos
	 R$        5.100,00 
	FGTS a Recolher
	 R$                     -   

	Móveis e Utensílios
	 R$        9.670,00 
	Tributos a Recolher
	 R$           660,00 

	Computadores
	 R$                     -   
	INSS a Recolher
	 R$                     -   

	Duplicatas a Receber
	 R$     16.853,00 
	Patrimônio Líquido

	Marcas e Patentes
	 R$                     -   
	Capital Social
	 R$     20.000,00 

	
	
	Resultado do Exercício
	 R$     35.310,00 

	Total
	 R$   124.570,00 
	Total
	 R$   124.570,00 
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· Os índices de liquidez mostram que a empresa possui capacidade de pagar suas dívidas feitas para serem pagas no longo prazo. 
· Já os índices de endividamento, mostram que suas dívidas são de longo prazo e que por ser uma empresa que presta serviços, é uma empresa que depende de terceiros. 
· Os demais índices mostram que: a empresa faturou 65% em relação ao que se investiu nela; 29% do faturamento vai para o pagamento de contas; tem capacidade de gerar 46% de lucro em cima do capital investido; consegue crescer com o que ela tem.
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Descrição gerada automaticamente]

Projeto: Churrasco 
 
 Objetivo: Confraternização com amigos e colegas do Senac. 
Iremos começar com o cardápio. Para o cardápio, teremos arroz temperado com bacon e seleta, arroz branco, alguns tipos de carne como contrafilé, paleta, fraldinha, alcatra, costela e asa de frango, juntamente com linguiça toscana e mista. Teremos salada de maionese com batata, ovo e seleta e uma farofa temperada de manteiga com bacon e linguiça calabresa, juntamente com um delicioso vinagrete. Acompanhamentos como pão de alho, pão francês, salada de alface e de sobremesa gelatina de vários sabores. Cerveja, caipirinha, refrigerantes e suco de laranja natural para atendermos a todos os gostos. 
Com esse cardápio, esperamos atender a todos com pouca sobra. E, se sobrar algo de cerveja, por exemplo, iremos negociar no momento do pedido, para que se houver sobra, podemos devolver as latas a mais que sobraram. E esperamos que todos possam se divertir e se socializar mais. 
Planejamos executar o projeto no dia 13/12/2020, com um horário definido das 13h as 17h, os convidados deverão entregar o dinheiro até dia 10/12/20,o churrasco será no Sitio Três Irmãos, localizado pelos arredores de Torrinha. Contamos que todos vão com seus próprios carros, contado com a possibilidade de carona para quem não tem locomoção. 
Esperamos que dê tudo certo, mas caso falte comida, como carne, tentaremos negociar com o açougue para que ele nos dê uma quantidade a mais de carne, para que, se vier sobrar, podemos devolver caso seja necessário, e iremos seguir essa linha para todos os outros ingredientes do cardápio. 
Ao final do churrasco, iremos pedir a colaboração para a arrumação do local, enquanto os envolvidos com o planejamento do projeto fazem o mais pesado da arrumação, como lavar a louça e devolver as sobras. 
Alguns riscos podem ocorrer, como por exemplo, pessoas que deram sua palavra não puderam dar o dinheiro para ir, e consequentemente, ficaremos com uma verba reduzida. Causas naturais como a chuva, podem fazer nosso churrasco ficar inviável de ser feito. Outro fator de risco bem alto é o fato da pandemia não ter passado até a data marcada.   
Dados, informações e conhecimento 
As fontes de informação para o churrasco: 
- Supermercados (Torrinha Serve e DIA) 
- Convidados (Amigos do Senac) 
- Professores (Rodrigo e Edenilson 
- Açougue (Celin e Açougue Pelé) 
- Organizadores (João, Gaby e Gabi) 
- Local (Sitio Três Irmãos) 
Indicadores de performance: Indicadores de produtividade. 
Seria pegar todos os recursos obtidos (comida e bebida) e calcular um tempo de duração estipulado para cada um para não acabar faltando na hora do churrasco. 

Stakeholders importante para o churrasco 
 Internos: 
-Professores, alunos e seus convidados 
Externos 
-Supermercado 
-Açougue 
-Donos da chácara Debora e Juliano 
 Coleta de Dados 
Convidados 
-Participantes que irão no churrasco, fiz uma breve pesquisa com os professores e alunos para ver quem irá no churrasco, total :30 pessoas 
-Junto com essa pesquisa já perguntei quantas pessoas vão consumir bebidas alcoólicas, total: 14 pessoas. 
-Uma pessoa tem restrição a açúcar 
 Dados para realização do Churrasco 
-Pesquisa em mercados para achar melhores preços 
-Dados de quanto cada pessoa consome, para não sobrar muita comida 
-Dados de quantia de ingredientes para cada receita 
-Uma breve pesquisa pelo WhatsApp para pode entrar em contato com nossos stakeholders internos, os stakeholders externos entrei em conato pelo telefone e internet para identificar as melhores opções e melhores preços. 
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Pontos fortes


Pontos fracos


Ameaças


Incentivo á leitura e a não compra de animais.


Boa decoração para aconchegar o cliente.


Legalização de adoção no local.


Boa variedade de produtos da cafeteria. 


O local não parar limpo por causa dos gatinhos e suas necessidades, embora sejam separados do local de comer.


Falta de variedade em livros.


Falta de verba para expansão para novos horizontes. 


Equipe reduzida de começo. 


Vigilância Sanitária.


Pessoas entrando na loja para maltratar os animais.


Crise Econômica.


Oportunidades


A concorrência ao meu lado (clientes). 


Crescente abandono de animais.


Aumento de pessoas que moram em apartamento.
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VENDAS DE PRODUTOS, MERCADORIAS E SERVIÇOS 81.500,00 R$ 

(-) Deduções de Tributos, Abatimentos e devoluções 

(=) RECEITAS 81.500,00 R$ 

(-) CUSTO DE VENDAS  21.000,00 R$ 

Custo dos produtos, mercadorias e serviços  21.000,00 R$ 

(=) LUCRO BRUTO  60.500,00 R$ 

Demonstração do Resultdo do Exercicio 


image2.emf
(-) DESPESAS OPERACIONAIS 500,00 R$       

Despesas Administrativas  500,00 R$       

Despesas com vendas  - R$              

Outras Despesas gerais - R$              

(=) RESULTADO OPERACIONAL ANTES DO RESULTADO FINANCEIRO 60.000,00 R$ 

(+/-) RESULTADO FINANCEIRO  1.685,00 -R$    

(+) Receitas financeiras  - R$              

(-) Despesas Financeiras  1.685,00 R$    

(+/-) OUTRAS RECEITAS E DESPESAS OPERACIONAIS  - R$              

(=) RESULTADO ANTES DAS DESPESAS COM TRIBUTOS SOBRE O LUCRO  58.315,00 R$ 

(-) Despesas com Contribuição social  - R$              

(-) Despesas com imposto de renda da pessoa juridica  - R$              

(=) RESULTADO LIQUIDO DO PERIODO  58.315,00 R$ 


image3.emf
Liquidez seca: 0,9424

Liquidez Corrente: 1,3549

Liquidez Geral:  1,7986

Quantidade do Endividamento: 1,2522

Qualidade do endividamento: 0,9905

Giro do ativo: 0,6543

Margem liquida: 0,7155

Taxa de Retorno do Investimento:  0,4681

Rentabilidade do Patrimônio liquido:  1,0543

Prazo Médio de Recebimento de vendas (PMV) 74

Prazo Médio de Pagamento de compras (PMC)

Prazo Médio de Renovação de Estoques (PME)  485

Ciclo Financeiro: 

Ciclo Operacional:  560

Ciclo Economico: 485

Analise de índices:

não foi possível fazer, pois não temos comparação de anos. 

não foi possível fazer, pois não temos a comparação de anos. 
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Projeção de Fluxo de Caixa AMdata Brasil 2º Semestre de 2019

Julho  Agosto Setembro Outubro Novembro Dezembro 

Total Semestre

Disponibilidade Inicial 2.211,00 R$        1.299,17 R$  130,95 R$      156,89 R$        7.135,19 R$  4.735,70 R$      2.211,00 R$        

(+) Entradas de Caixa

Previsão de vendas  4.234,76 R$        3.242,37 R$  3.705,12 R$  21.295,05 R$  4.098,27 R$  10.894,75 R$   47.470,32 R$     

Duplicatas a receber  - R$                 

Total de Entradas 4.234,76 R$        3.242,37 R$  3.705,12 R$  21.295,05 R$  4.098,27 R$  10.894,75 R$   47.470,32 R$     

(-) Saídas de Caixa

Impostos (MEI) 55,00 R$              55,00 R$        55,00 R$        55,00 R$          55,00 R$        55,00 R$           330,00 R$           

Propaganda e Publicidade 10,00 R$        10,00 R$           20,00 R$             

Fornecedores 1.871,59 R$        1.205,59 R$  624,18 R$      11.261,75 R$  3.362,76 R$  5.103,80 R$      23.429,67 R$     

Salarios e encargos sociais 3.220,00 R$        3.150,00 R$  3.000,00 R$  3.000,00 R$     3.070,00 R$  3.050,00 R$      18.490,00 R$     

Despesas Administrativas  - R$                 

Total de Saídas 5.146,59 R$        4.410,59 R$  3.679,18 R$  14.316,75 R$  6.497,76 R$  8.218,80 R$      42.269,67 R$     

Disponibilidade Final 1.299,17 R$        130,95 R$      156,89 R$      7.135,19 R$     4.735,70 R$  7.411,65 R$      7.411,65 R$        
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CRIA(;AO DE SITES:
Custos Fixos R$681,82
Custos Variaveis R$ -

Despesas Fixas R$ 59,18
Despesas Variaveis 0%
Lucro 25,9%
Preco de Venda R$999,99

Markup multiplicador: 1,4667

Custos Fixos R$ 45,45

Custos Variaveis R$220,00

Despesas Fixas R$ 2,83
Despesas Variaveis 5%
Lucro 28%

Prego de Venda R$400,43

Markup multiplicador: m

CONSERTO DE COMPUTADORES:

FORMACAO DO PRECO DE VENDA:

INSTALACAO DE CAMERAS:

Custos Fixos R$ 136,36
Custos Variaveis R$1.128,60
Despesas Fixas R$ 2,83

Despesas Variaveis 5%
Lucro 24,6%

Preco de Venda R$1.800,85
Markup multiplicador: m

MONTAGEM DE COMPUTADORES:

Markup multiplicador: 1,4765
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ANDRE MARCELO MARTINS JUNIOR 39901748860
AMDATA BRASIL SOLUCOES EM SEGURANCA E INFORMATICA
CNPJ: 2450723900010

R JOSE FRANCISCO TOZZI, 948

17208500 - JAU - SP

(14) 9964-32665

I ORCAMENTO DE VENDA

Orgamento: 17 Vendedor. Andre Marcelo Martins Junior
Cliente:
CNPJ:
E-Mail: Telefone:
Emissdo: 24/01/2020 Data de entrega: 24/01/2020 Data de validade: 21/02/2020

I ENDEREGO DE COBRANGA

Enderego: Namero:
Bairmo: CEP: Cidade: Bauru Estado: SP

ENDERECO DE ENTREGA

Enderego: Namero:
Bairmo: CEP: Cidade: Bauru Estado:  SP

I ITENS DO ORGAMENTO

Referéncia Descrigao Unidade Quantidade Unitario Desconto Total
7890000163866 MOUSE Unidade 2000 RS999 RS000 R§1998
190780662715 Teclado USB para Computador (PRETO) Unidade 2000 R§1999 RS 000 R$39.98
2000000000147 Moritor LCD de 17" Hautec Unidade 2000 R$9999 RS000 RS 199.98
2000000000148 Desktop DELL Opiplex 380 Unidade 2000 RS 549.99 R$000 R$1099.98
0BS: Processador Core2Duo / 4GB de Memoria RAM DDR3 / 500GB de Armazenamento / Placa de Rede Gigabit
2000000000144 Cabo VGA - Macho X Macho Unidade 2000 RS9.99 RS 000 R$ 1998
2000000000137 Gabos de forga 10A Unidade 2000 RS999 RS000 R§1998
Quantidade de ltens: 12,000 Valor total dos itens: RS 1.399,88

I VALOR TOTAL DE ORGAMENTO

Total dos Itens Desconto Frete Outros Valor Total

R$ 1.399,88 R$ 99,88 R$ 0,00 R$ 0,00 | R$1.300,00 |

I FORMA / CONDIGOES DE PAGAMENTO

Descrigéo Vencimento Valor Observagao
DINHEIRO (A VISTA) [1/ 1] 24/01/2020 650,00
CHEQUE (01 (30 Dias)) [1 / 1] 23/02/2020 650,00

I OBSERVAGOES

Assinatura do Comprador Assinatura do Recebedor
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‘No SAC, vocé devolve o
capital mais rdpido para o
banco, e por isso acaba
pagando menos’

Mais utilizado no
ramo imobilidrio

Parcelas
menores com o
passar do tempo

Mauro Halfeld, no livro
‘Como ganhar mais com
seu dinheiro”

£SISTEMA DE AMORTIZACAO CONSTANTE?

Valores altos
nas primeiras
parcelas

Ocorre a
diminuicdio de juros
sobre as parcelas

Ja que os juros stio
sistema ideal para calculados com base
no montante que falto

quem tem perfil G158 Bagh
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A parcela de amortizagdo néo
é constante e sim crescente,
0 que permite que a divida
seja paga mais rapidamente.

Comprometimento
da renda ideal é
de 30%.

Acaba sendo uma opgdo
intermedidria para quem
tem incertezas sobre o
cendrio profissional
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£SISTEMA DE AMORTIZACAD (RESCENTE

Mistura do SAC com o Sistema Price.

Q O valor das prestagdes aumenta por um
periodo e, ao chegar no seu "ponto maximo’,

vai diminuindo até a quitacdo total.

Feito para as instituices terem
maior garantia de quitacéo da
divida contraida pelo
interessado.
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# Arrendante® corre risco de produco, pois
Arrendatdria™ ndo amortiza 1007 do preco do
equiparento, esta diferenca faz com que o
leasing operacional tenfa um prego diferenciado

em relacéio a0 do leasing firanceiro, pois € a operocéo na qual a

embute o risco adicional de produto. Arrendatdria™ rio tem a
intenco de adauirir 0 bem a0
final do contrato.

O arrendatdrio devera arcor
com 0s custos do manutencio

Apds a utiizacio do bem pelo da méquina que serd feita por
prozo contratual, a Arrendatdria™ urra equipe especializoda do
poderd exercer a opedo de préprio fabricante

compra pelo valor de mercado.

“Arrendante - o empresa deeasing.  **Arrendatiria - o Empreso que tam a ecessidode dos bens.
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Ao final do contrato firmado, 0
locatdrio pode escolrer renovi-lo
por mais um periodo, devalver o
bem alugado ou compra-lo por fpds o fim da locacso, o cliente &
um valor previamente definido. obrigado  comprar o bem em

@ maozgmpweﬁm
LEASING FINANCEIRO%

TImporta mencionar, que caso o

arrendatdrio nGo opte por 0 valor total a ser cobrado pelo

adquirir o bem, o arrendador fica bem vai sendo abatido de acordo

obrigado a restituir 0s valores com o pogamento das parcelas

pages a tiulo de antecipacéo. (aluguéis) mensais. Ou seja, torma
‘mais fcil tal compra.
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Contecida como “easing de
retorno”. Nele, a empresa vende um
ativo operacional de alto valor
(geraimente um iméuel) e o aluga de
volsa:
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Vender e alugar um imdvel de
volta pode gjudor uma empresa
sair do vermelo. E, diferente de

um empréstimo, sem incidéncia de
altas toxas de juros.

Pode estar prevista no
acordo a possbidade de
compra do imbvel ao final | -
do tempo de locacdo.

Néo & utiizado apenos por
‘empresas endvidodas, mos também
por aquelas que no desejam dexar
o seu capital parado
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Salvamento Automitico @ ) Tabela Pice, SAC ¢ SACRE - Modo de Exibig3o Protegido - Gabrielle Cistina Martins

Arquivo  Paginalnicial  Inserir  LayoutdaPagina  Formulas  Dados  Revisio  Exbir  Ajuda
(0 MODO DE BUBIGRO PROTEGIDO. Cuidado,posaquivs provenientes d et poderm conter vis. A menos quevocéprecise el los, € massequro permanecer o Modo de Exiigho Prtegide, | _HabittarEdigio x
n - £ | =mpm v
A 8 c ) 3 F s H o0 k[t M N o 3 a R s [
1) Uma geladeira é vendida, pelo pagamento 2 vista, por RS 1.500.00. Caso o consumidor queira parcelar o eletrodoméstico, serd cobrada uma tasa de juros no valor de 2.5% 20 més. Considerando que uma pessoa
‘comprou a geladeira em 12 prestagbes iguais, calcule o valor das parcelas utlizando o sistema Price ¢ monte o plano de amortizago.
1
2
3lPMT  1s00/1025848  [RS  14622] Periodo_|saldo Devedor _|Amortizagio_|Juros 2,5% a.m. [PMT
. o[RS 150000
5 RS 139128[RS 10872[RS 3750 |RS 14622
6 (1+)n-1 (140,025)712-1 (1,025)"12-1 1,38489-1 034485 [10,05848 2|RS 127984 |RS 11144 RS 34,78 |RS 14622
7 i(24)%n 0,025(1+0,025)2 | 0,025(1,025)2| 0,025 1,34489 0,03362 3[RS 116562 | RS 11422 |RS  3200[RS 14622
s alRS  10a850[RS 117,08 |RS 2914 [RS 1462
9 1,38489 s| RS 928,53 RS 120,01 [ RS 2621 RS 14522
10 0,03362 6|RS 80553 |RS 123,01 |RS 2321 [RS 14622
11 7[RS 67,04 |RS 1608|RS 2014 |RS 1462
2 8 RS 55021 [RS 129,23 [ RS 1699 |RS 14622
13 S|RS 417,74 |RS 13246 |RS 1376 |RS 1462
1 0[RS 281,97 [RS 13578 [RS 1044 [RS 14622
15 11[RS 14280 [RS 13917 RS 7,05 RS 18622
16 B[RS 015 [ RS 142,65 | RS 357 [ RS 18622
17 RS 149985 | RS 254,79 | RS 175464
18
2) Compreiuma TV de 58" por RS 3.300,00 ¢ vou pagé-la em 05 parcelas 2 uma taxa de juros de 1.5% a.m.. Considerando o sistema Price em que as parcelas sio constantes, qual foi o valor amortizado e os juros
os mensalmente.
20 pags
21
22 Periodo _|Saldo Devedor _|Amortizagdo |Juros 1,5% a.m. |PMT =
Price | SAC | SACRE | Comparagio < v

i) — L + 100%
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Salvamento Automitico @ ) Tabela Pice, SAC ¢ SACRE - Modo de Exibig3o Protegido - Gabrielle Cistina Martins

Arquivo  Paginainical  Inserir  layoutdaPagina  Formulas  Dados  Revisio  Exibir  Ajuda
(i) MODO DE EXIBIGAO PROTEGIDO. Cuidade, pois arquivos provenientes da Internet podem conter virus. A menos que vocé precise edité-los, € mais seguro permanecer no Modo de Exibigdo Protegido. | Habiltar Edigio x
A66 - £ || 5)  Compreiuma bicicleta que & vista custava RS 2.600,00 em 6 parcelas iguais a uma taxa de 10% ao bimestre. Sabendo-se que foi feito o financiamento pelo SAC, monte v
A 5 c ) 3 3 [ H | bkl L M| N o 3 a 2
1)Uma geladeira ¢ vendida, pelo pagamento 4 vista, por RS 1500.00. Caso o consumidor queira parcelar o eletrodoméstico, sera cobrada uma taxa de juros no valor de 2.5% am. Considerando que uma pessoa comprou

: 2 geladeira em 12 prestages iguais, calcule o valor das parcelas utiizando 0 SAC e monte o plano de amortizagZo.

2

3 |Periodo[saldo Devedor [Amortizagio |Juros 2,5% a.m. _|PMT

4 0| RS 1.500,00

5 1/ RS 137500 |R$ 12500 | RS 37,50 | R$ 162,50

6 2|R$ 1.250,00 | RS 125,00 | RS 3438 |RS 159,38

7 3|R$ 112500 | RS 125,00 | RS 31,25 | RS 156,25

8 4[R$ 1.000,00 | RS 125,00 | RS 2813 RS 153,13

9 5| RS 87500 | RS 125,00 | RS 25,00 | RS 150,00

10 6| RS 750,00 | RS 125,00 | RS 21,88 |RS 146,88

1 7|R$ 62500 | RS 125,00 | RS 18,75 | RS 143,75

12 8| RS 500,00 | RS 125,00 | RS 15,63 | RS 140,63

13 9|R$ 37500 | RS 125,00 | RS 12,50 | R$ 137,50

14 10| R$ 250,00 | RS 125,00 | RS 9,38 RS 134,38

15 11| RS 125,00 | RS 125,00 | RS 6,25 [ RS 131,05

16 12| RS - |RS 12500 |RS$ 313 [RS 12813

17 RS 1.500,00 | RS 243,75 | RS 1.743,75

18

-

2)Comprei uma TV de 58 “por RS 3.300.00 e vou pagé-la em 5 parcelas 2 uma taxa de juros de 1.5% a.m. Considerando o SAC qual foi o valor amortizado e os juros pagos mensalmente?

20

2

22 |Periodo|saldo Devedor [Amortizagio |Juros 1,5%a.m. _|PMT =

price | SAC | SACRE | Comparagio < >
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s Tabela Price, SAC e SACRE - Modo de Exibigso Protegido + abrielle Cristina Martins

Arquivo  Paginalnicial  Inserir  LayoutdaPagina  Formulas  Dados  Revisio  Exbir  Ajuda
(0 MODO DE BUBIGRO PROTEGIDO. Cuidado,posaquivs provenientes d et poderm conter vis. A menos quevocéprecise el los, € massequro permanecer o Modo de Exiigho Prtegide, | _HabittarEdigio x
A20 - £ |2 Comprei uma TV de 58 “por R$ 3.300,00 e vou pagé-la em 6 parcelas a uma taxa de juros de 1,5% a.m. Considerando o SACRE qual foi o valor amortizado e os juros v

A 8 c ) 3 £ s H il k|l M N o 3 a
1)Uma geladeira € vendida, pelo pagamento 4 vista, por RS 1500,00. Caso o consumidor queira parcelar o eletrodoméstico, serd cobrada uma taxa de juros no valor de 2,5% a.m. Considerando que uma pessoa comprou

E 2 geladeira em 12 prestagdes, calcule o valor das parcelas utiizando 0 SACRE e monte o plano de amortizagio. Considerar subperiodos de 4 meses.

2
3 Periodo |Saldo Devedor |Amortizagdo |Juros 2,5% a.m. |PMT
4 o[ RS 1.500,00
s RS 1375,00[ RS 125,00 | RS 37,50 [RS 162,50
5 2RS 120688 | RS 1813 [RS 3438 [RS 162,50
7 3RS 111555 RS 13133 | RS 3,17 RS 162,50
s a[RS 98094 RS 13461 RS 27,89 [ RS 16250
e s|RS s |RS 12262 RS 252 [RS 14714
10 o[RS 7326a[RS 12568 |Rs 2106 [RS 14714
1 7[RS 60381 |RS 1882 [RS 1832 RS 14714
2 s[Rs  a71,77[RS 13205|®s 1510 [ RS 147,14
13 s|RS 33,83 | RS 117,94 RS 1,79|RS 12972
14 10[RS 23293 [RS 120,89 | RS 885 [RS 12978
15 11[RS 109,02 [RS 12391 RS 582 RS 12978
16 1[RS 1799 [RS 127,01 [ RS 273 [Rs 12978
7 RS 1517,09 | RS 239,52 | RS 1.757,50

2)Comprei uma TV de 58 “por RS 3.300.00 e vou pagé-la em 6 parcelas 2 uma taxa de juros de 1.5% a.m. Considerando o SACRE qual foi o valor amortizado e os juros pagos mensalmente? Considerar subperiodos de
3 meses.

20 I

2

22 Periodo |Saldo Devedor |Amortizagdo |Juros 1,5% a.m. |PMT

| Price | sac | SACRE | Comparagio « >





